
La billetería que también 
lleva la caja y las 
cuentas.
Venta en línea, caja, control de acceso y contabilidad en un 
solo software, para equipamientos de ocio.
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E L  D Í A  A  D Í A  D E  U N  G E S T O R

Cuatro herramientas que no se comunican.

Billetería en línea

Un proveedor, sus 
comisiones, su exportación.

Caja

Otro software, más tarifas 
que mantener.

Control de acceso

Tornos que ignoran las 
ventas.

Contabilidad

Ingresos reintroducidos 
cada mes.

Resultado: reintroducciones, descuadres de caja que explicar, un cumplimiento fiscal difícil de 
demostrar.
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C O N  F L U V I A

Una sola cadena, de la venta al contable.

Vender
En línea o en caja, mismas 

tarifas

Controlar
El billete QR abre la puerta 

correcta

Sellar
Cada venta encadenada 

NF525

Contabilizar
Asientos y FEC sin 

reintroducción
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B I L L E T E R Í A

El precio justo, en el momento justo, sin 
sobreventa.

Tarifas por temporada

Verano, invierno, todo el año: la 
temporada en curso prevalece.

Cociente familiar

Una tarifa según los ingresos del hogar, 
aplicada sola.

Franjas y aforos

Una plaza vendida una sola vez, incluso 
en dos taquillas.

Un producto, varias tarifas Adulto 4,50 € Niño 2,80 € Sénior 3,00 € Residente 3,50 €
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V E N T A  E N  L Í N E A

Su tienda, en su web, con sus colores.

1
Sus billetes

E-mail, beneficiarios
2

Pago

Una sola pantalla
3

Confirmación

Billete QR al instante

Integrada en su web solo 
en sus dominios

Cuenta de cliente 
billetes, pedidos, abonos

Logo y colores de cada 
sitio
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C A J A

Una taquilla rápida, un cierre que cuadra.

Venta en 
mostrador
Billetes, tarjetas, artículos 
en pocos toques.

Cierre Z

El fondo contado, el 
descuadre explicado.

Abonos

Alta y mandato SEPA en el 
momento.

Tickets sellados

Encadenado NF525, nada 
se borra.

Los mismos productos y tarifas que en línea: recepción vende, la administración cierra, el contable 
recibe.
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A B O N O S  Y  T A R J E T A S

Fidelizar, sin perseguir los pagos.

Abonos

Mensuales o anuales, en taquilla o en 
línea, compromiso y baja gestionados.

Tarjetas multientrada

10 compradas = 12, con validez. 
Recargables, descontadas en cada 
paso.

Domiciliación SEPA

Mandato, vencimientos, preavisos, 
rechazos seguidos hasta el cobro.

El abono o la tarjeta se convierte en un derecho de acceso: el torno sabe quién puede entrar, y cuántas 
veces.
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C O N T R O L  D E  A C C E S O

El billete vendido abre la puerta correcta.

QR controlado

El veredicto se muestra con su motivo: 
ya usado, zona incorrecta, fuera de 
franja.

Aforo en directo

La afluencia instantánea, para respetar 
el aforo del recinto.

Lectores autónomos

Un corte de red no detiene la entrada: 
los lectores conservan los derechos.

Cada producto indica qué zonas abre: piscina, sala, vestuarios. Sin zona, ninguna puerta.
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C O N T A B I L I D A D

El contable recibe asientos, no tickets.

NF525

Ventas, facturas y asientos 
encadenados.

FEC en un clic

El archivo de la 
administración fiscal.

Factur-X

El formato de la factura 
electrónica.

Ingresos diferidos

Abonos repartidos sobre su 
periodo.

Cada venta genera su asiento, en la cuenta correcta y con el IVA correcto.
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R E D E S  Y  E N T I D A D E S  P Ú B L I C A S

Una red, cada uno con su ámbito.

Grupo
Ciudad, mancomunidad, 
gestor

Región Norte
Un polo, sus centros

Región Sur
Un polo, sus centros

Piscina
3 vasos

Museo
2 salas

Gimnasio
2 salas

Centro acuático
4 vasos
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Veámoslo en su 
establecimiento.

Una demostración con sus tarifas, sus productos y su tienda, en 30 
minutos.

Fabrice ULRICH
Responsable comercial

fu@itcotation.com
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